
Welkom bij de workshop 
adverteren op social media

21 november 2023



Korte introductie

> Jelko van der Heide, online marketeer

> 38 jaar & woonachtig in Harkema met Aukje, Jelte en Liene

> Ci. 10 jaar eigenaar van Online Mix en 15 jaar actief in de digitale marketing

> Online marketing advies, campagnes & management

> Actief in diverse branches & veel ervaring toeristische sector



Op de agenda vanavond 

1. Social media cijfers & gebruik 

2. Praktische tips inrichten Facebook / Instagram campagne

3. Remarketing op Facebook en Instagram zonder pixels / API



Social media cijfers & gebruik 



Social media cijfers Nederland 



Social media cijfers & gebruik Nederland 

> Gemiddeld gebruiken Nederlands 4,4 social media kanalen

> Met name op mobiele apparaten actief op social media 

> Whatsapp meest gebruikt en nog steeds stijgend

> Facebook aantal gebruikers daalt, met name jeugd vertrekt

> Instagram; veel gebruikt door jongeren en jongvolwassenen

> YouTube: Tweede zoekmachine van Nederland
> Tip: Optimaliseer je video’s net als je website en gebruik je eigen kanaal

> Video content maakt een enorme opmars



Social media cijfers & gebruik Nederland 

> TikTok en Snapchat enorm populair bij tieners en begin 20’ers

> LinkedIn qua gebruikers al jaren stabiel, ideaal platform voor b2b 
communicatie / campagnes

> Pinterest ci 75% gebruikers zijn vrouwen. Ook relatief veel ouderen

> Nieuwe trend / kanaal is Bereal; binnen 2 minuten foto delen en 1 x per dag

> Privacy & verbod

> Regionaal adverteren op nieuwe platformen lastig of niet mogelijk



Praktische tips & tricks voor

Facebook & Instagram advertenties



Tips & tricks - Gebruik advertentiebeheer

> Adverteer niet via “Bericht promoten”

> Via advertentiebeheer heb je de meeste 
mogelijkheden en controle > 
adsmanager.facebook.com



Tips & tricks - Overzicht advertentiebeheer



Tips & tricks - Naamgeving & structuur

> Kies voor een duidelijke + logische campagnenaam 

> Zelf werk ik vaak met “Onderwerp - Doelgroep - Maand - Plaatsing”



Tips & tricks - Doelstellingen

> Campagnedoelstellingen

> Wat en wie wil je bereiken?

> Gebruik dezelfde campagne nogmaals 
met andere doelstelling(en)



Tips & tricks - Advertentie maken of bestaand bericht

> Via advertentiebeheer 
kun je een bestaand 
bericht promoten of zelf 
een advertentie maken

> Minder mogelijkheden 
qua opmaak bij bestaand 
bericht



Tips & tricks - Plaatsingen



Tips & tricks - Plaatsingen

> Op tientallen plaatsen binnen Instagram en 
Facebook zijn je advertenties zichtbaar (als je Meta 
haar gang laat gaan)

> Lang niet alles is interessant voor je bedrijf of komt 
niet goed uit de verf / in beeld

> Mijn opvatting & ervaring: Op de tijdlijn (overzicht) 
zijn mensen op zoek naar nieuws en gevoelig voor 
afleiding. Ook ben je er zeker van dat je volledig in 
beeld bent 



Tips & tricks - Splits je campagnes per kanaal / plaatsing

> Splits Facebook en Instagram in aparte 
campagnes 

> Mijn ervaring is dat veel volume / budget 
naar Facebook gaat als je beide 
plaatsingen in 1 campagne draait

> Voordeel: Direct onderscheid in cijfers / 
prestaties en ook mogelijkheden qua 
aanpassingen



Tips & tricks - Kopiëren & herhalen

> Kopiëren van campagnes 

> Scheelt veel tijd

> Herhaal je succesvolle campagnes



Tips & tricks - Diavoorstelling / gebruik video

> Gebruik een diavoorstelling i.p.v. afbeelding

> Voordeel: Door inzet video een beter bereik / prestaties

> Mogelijkheid om later specifieke remarketing in te zetten



Tips & tricks - Diavoorstelling / gebruik video



Tips & tricks - Diavoorstelling / gebruik video



Tips & tricks - Doelgroepgrootte, budget & filters

> Filters doelgroep

> Gebruik “En” filters om een (te) grote 
doelgroep te verkleinen

> Test diverse doelgroep breed / regionaal 
/ kleiner / vergelijkbaar



Tips & tricks - Vergelijkbare doelgroep

> Vergelijkbare doelgroep: Doelgroep met dezelfde kenmerken / 
eigenschappen als de bron doelgroep. 

> Tip: Maak een vergelijkbare doelgroep van de likers van je pagina



Tips & tricks - Vergelijkbare doelgroep



Tips & tricks - Vergelijkbare doelgroep



Remarketing zonder API / pixels

op Facebook & Instagram 



Remarketing op Facebook & Instagram 

“Remarketing is een methode waarmee je bezoekers van je site opnieuw 
benaderd met beeld-, tekst- of video advertenties.“

> Ze hoeven niet per sé op je site geweest te zijn. Via “doelgroepen” in het 
advertentiebeheer kun je zogenaamde aangepaste doelgroepen aanmaken

> Voordeel: Geen technische kennis nodig en op privacy gebied ook “gunstiger”



Remarketing - Mogelijkheden
> Ze hoeven niet per sé op je site geweest te zijn. Via “doelgroepen” in het 
advertentiebeheer kun je zogenaamde interactie / aangepaste doelgroepen 
aanmaken. Dit gebeurt dan op basis van data in meta.



Remarketing - Mogelijkheden



Remarketing - Aanmaken aangepaste doelgroep



Remarketing - Aanmaken aangepaste doelgroep



Remarketing - Aanmaken aangepaste doelgroep



Remarketing - Aanmaken aangepaste doelgroep



Remarketing op Facebook & Instagram tips & tricks

 



Remarketing - Voorbeeld & praktische campagne

> Vraag mensen die interactie hebben gehad (geklikt, video bekeken, 
pagina bezocht) om je pagina te liken in een specifieke campagne

> Je maakt deze campagne aan via de “betrokkenheids” doelstelling

> Voordeel: Meer likes; meer organisch bereik van personen die iets 
met je bedrijf / merk hebben



Remarketing op Facebook & Instagram tips & tricks



Remarketing op Facebook & Instagram tips & tricks



Vragen of advies nodig?

Jelko van der Heide

0610126365

jelko@onlinemix.nl 


